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LetosSni nemovitosti ve znameni luxusu a vykuput

Luxus a vykupy nemovitosti kvili neschopnosti splacet uvér jsou podle realitni
kancelare AAAbyty.cz typickymi obchody letosniho roku. Ceny realit vyrazné klesly, coz
je prilezitost pro investice.

"Davody pro podobné paradoxy jsou logické: na jednu stranu si v minulosti niz8i pfijmové
skupiny koncipovaly hypotéku na hranici Unosnosti — o dalSich spotfebitelskych Gvérech ani
nemluvé. V pfipadé vypadku byt jen jednoho z pfijm0 pro né nastala kriticka situace," uvedl
Otakar Smid, feditel realitni kancelare. "A na druhou stranu nejvy$si prijmové skupiny nejsou
pfi nakupech nemovitosti vazany jen na vstficnost bank pfi poskytovani hypote¢nich avéra.
Ceny realit Sly navic vyrazné doll — je zde velka pfilezitost pro investice," dodal.

Letos se podle realitni kancelare dobre prodavaji luxusni nemovitosti. Béhem prazdnin se
prodalo napfiklad rodinny domek v Praze za 31 miliont korun. Mimo metropoli jsou ¢astky za
luxusni bydleni nepomérné nizsi, v cenovych hladinach danych regiont ovéem také
nadstandardni. Luxusni rodinny domek v Karlovych Varech za 12 miliond korun se v
soucasnosti totiz da povazovat za vysokou cenu i pfimo v Praze. Stejné tak cena osm milionu
za obdobnou stavbu v bezprostfedni blizkosti Ostravy & 10 miliond v blizkosti Brna nebo Plzné.
Luxus tedy neni zalezitosti znamou pouze z metropole.
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V piipadé druhého poptavkového extrému — vykup(l nemovitosti — existuji podle Smida tfi typy
zakaznikd. Prvni pouze chtéji zjistit, jakou cenu jejich nemovitost ma. Druhou skupinu tvofi
klienti, ktefi se v minulosti zavazali napfiklad ke koupi jiné nemovitosti, jejiz vyznamnou ¢ast
hodlali financovat z prodeje té stavajici. Vzhledem k tomu, Ze se jim to kvili sou¢asné situaci na
trhu nepodafilo v€as, je pro né vyhodnéjsi v danou chvili nemovitost prodat s mensi ztratou nez
Celit sankcim vyplyvajicim z uzavienych smluv na koupi jiné nemovitosti.

"Tteti skupinou jsou klienti, ktefi se dostali do problému, maji na své nemovitosti jednu &i vice
exekuci a hrozi jim drazba. Tato skupina zakazniku je nejpocetnéjsi. Musime bohuzel
konstatovat, Ze se na nas obraceji Casto az v dobé, kdy k tomu, abychom pfedesli drazbé,
nezbyva mnoho ¢asu," konstatoval Smid.

Vysoka poptavka po vykupech je podle zkugenosti rozlozena po celém tzemi Ceské republiky
rovhomeérne. Klienti kontaktuji kancelar nejCastéji pres klientské centrum. V prvni fazi zjisti
specialista kancelare vSechny zavazky, které klient potfebuje vyresit.

"Mnohdy vSak klienti sami nevédi, nebo mozna nechtéji védét, do jakych problému se dostali. V
tom pfipadé jsme schopni na zakladé jejich povéreni zjistit skute¢nou vysi jejich dluhu.
Nasledné jim nabidneme feSeni, které nejCastéji spoCiva v tom, Ze jejich zavazky uhradime z
vlastnich zdroju formou kratkodobé bezuro€né pujcky a poté jejich nemovitost prodame za
standardni zprostfedkovatelskou provizi. Pfipadné jsme schopni nemovitost odkoupit a jejich
zavazky uhradit," uzaviel Smid.
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